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บทคัดย่อ 

 งานวิจยันีมี้วัตถุประสงค์เพ่ือการศึกษาต้นทุนและผลตอบแทนทางการเงินธุรกิจแฟรนไชส์
น า้ส้มของผู้ประกอบการในเขตดอนเมือง  กรุงเทพมหานคร  ซึ่งได้ท าการสมัภาษณ์จากเจ้าของกิจการ
ธุรกิจแฟรนไชส์น า้ส้มด้วยวิธีการสุ่มตวัอย่างแบบเจาะจง (Purposive Sampling Method)  เพ่ือให้
ทราบถึงผลตอบแทนอย่างเหมาะสม  ถูกต้อง  ชัดเจนและได้ใช้ทฤษฎีต่าง ๆ มาร่วมอธิบาย
ความสมัพนัธ์ของต้นทนุและผลตอบแทนทางการเงินธุรกิจแฟรนไชส์น า้ส้มของผู้ประกอบการ 
 จากการศกึษาต้นทนุและผลตอบแทนทางการเงินธุรกิจแฟรนไชส์น า้ส้มของผู้ประกอบการใน
เขตดอนเมือง  กรุงเทพมหานคร  การคาดคะเนกระแสไหลเวียนเงินสดของโครงการ (Cash Flow), 
มลูคา่ปัจจบุนัของผลตอบแทนสทุธิของโครงการ (Net Present Value: NPV), อตัราผลตอบแทนคิดลด
โครงการ (Internal Rate of Return: IRR), อตัราส่วนของผลตอบแทนตอ่ต้นทนุ (Benefit-Cost Ratio: 
B/C ratio)พบว่ากิจการให้ผลตอบแทนท่ีคุ้มคา่แก่การลงทนุและมีความสามารถในเดือนตอ่ ๆ ไป การ
วิเคราะห์ความไหวตวัของโครงการ (Sensitivity Analysis)  ถือว่าผลการวิเคราะห์ท่ีดีของกิจการ
ธุรกิจแฟรนไชส์น า้ส้มท่ีจะเผชิญการเปล่ียนแปลงด้านอัตราดอกเบีย้ ท่ีเพิ่มขึน้  ยกเว้นแต่ว่าพบการ
ลดลงของรายได้ถึงร้อยละ 20  ท าให้กิจการขาดทนุ  และสดุท้ายจากการค านวณหาระยะเวลาคืนทุน  
(Payback Period) ธุรกิจแฟรนไชส์น า้ส้มจะได้รับต้นทนุเร่ิมแรกคืนใน  3  วนัและหลงัจากนัน้เม่ือหกั
ต้นทนุตอ่เดือนธุรกิจแฟรนไชส์น า้ส้มจะได้รับผลก าไรอยา่งตอ่เน่ือง   
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Abstract 

 The objectives of this research were to study cost and financial return of 
entrepreneurs’ orange juice franchise business in Don Mueang district, Bangkok. The study 
was  interviewed the entrepreneur of the franchise business orange juice by using  
purposive sampling method in order to know the  precise and appropriate cost and financial 
return. The various theories were used to describe the relationship of the cost and financial 
return of entrepreneurs’ orange juice franchise business. 
 The research was studied  the cost and financial return of entrepreneurs’ orange 
juice franchise in Don Mueang district, Bangkok which included cash flow, the net present 
value (NPV), internal  rate of return (IRR), benefit-cost ratio (B/C ratio). The results indicated 
that the current and future return on investment were worth. The sensitivity analysis were 
indicated that the business orange juice were able to face with the interest rate increasing. 
However, the business orange juice would be get loss in case of the income were declined  
by 20 % Finally, the payback period  (PB) of business orange juice were 3 day then after 
that would be consistently profitable. 


